
地方創生SDGs官民連携プラットフォーム 様式4-2

マッチングリクエストシート　　【民間企業等入力版】
整理番号：

1 民間企業等名

（民間企業等URL）

2 業種 ① 社団法人・財団法人 ⑨ 卸売・小売業、飲食店

② NPO・NGO ⑩ 金融・保険業

③ 大学・教育機関・研究機関・国機関等 ⑪ 不動産業

④ 農業・林業・狩猟業・漁業 ⑫ 運輸・通信業

⑤ 鉱業 ⑬ 電気・ガス・水道・熱供給業

⑥ 建設業 ⑭ サービス業

⑦ 製造業 ⑮ その他

⑧ 宿泊・飲食サービス業

3 事業内容

（事業内容を御記載ください。）

4 貴団体の強み

（貴団体の強みを御記載ください。）

5 達成したいＳＤＧｓのゴール ゴール１：貧困をなくそう ゴール１０：人や国の不平等をなくそう

ゴール２：飢餓をゼロに ゴール１１：住み続けられるまちづくりを

ゴール３：すべての人に健康と福祉を ゴール１２：つくる責任つかう責任

ゴール４：質の高い教育をみんなに ゴール１３：気候変動に具体的な対策を

ゴール５：ジェンダー平等を実現しよう ゴール１４：海の豊かさを守ろう

ゴール６：安全な水とトイレを世界中に ゴール１５：陸の豊かさも守ろう

ゴール７：エネルギーをみんなにそしてクリーンに ゴール１６：平和と公正をすべての人に

ゴール８：働きがいも経済成長も ゴール１７：パートナーシップで目標を達成しよう

ゴール９：産業と技術革新の基盤をつくろう

6

7 マッチング要望について

① 地域活性化 ⑨ 高齢者福祉・介護

② 移住・定住促進 ⑩ 児童福祉

③ 産業振興・企業誘致 ⑪ 教育

④ 雇用維持・創出 ⑫ 環境対策（循環型社会・新エネルギー対策等）

⑤ 男女共同参画（機会の平等） ⑬ 観光客の誘致・地域PR（インバウンドを含む）

⑥ 交通システム・公共交通対策 ⑭ 情報化（ICT・IoT・AIの利活用等）

⑦ 災害対策・防災・減災 ⑮ その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

⑧ 健康福祉

①

②

③

CO-NECT株式会社

（貴団体が持っているシーズや連携を通じて、

貢献できるテーマについて、御記載ください。）

https://conct.co.jp/

（貴団体の該当する業種を選択ください。）

（17の目標・ゴールの中で、達成したい目標・

ゴールを選択ください。※複数選択可）

（タイトルを50文字以内で御記載ください）

（カテゴリーを選択してください※複数選択可）

BtoB受発注システム「CO-NECT」を提供。

「CO-NECT」は、FAXや電話といった従来のアナログな受発注業務を簡単にデジタルに置き換えられる受発注システムです。

発注側はスマホやPCから数クリックで発注可能、

受注側もインターネットが繋がる環境であればどこでも注文を受けることができます。

受発注業務のデジタル化により、様々な業種でのリモートワーク化やペーパーレスを推進し、持続可能な産業構造への寄与を目指しています。

時間、場所問わず受発注や請求、出荷依頼といった業務を行えることにより時間、場所に囚われない働き方を推進しています。

FAXや電話など、アナログで属人的になりがちな受発注業務をデジタル化することで、業務効率の向上はもちろん、

リモートワークの推進やペーパーレスにもつながります。

また「やさしいテクノロジーで社会をアップデートする」という企業理念に基づき、

普段デジタル機器を使用しない人にも操作しやすいUI/UXを実現しています。

SDGｓ推進に向けて取り組んでいること・

今後取り組みたいと考えていること

（SDGs推進に向けた取組や、団体のSDGs

関連の取組に関するWEBページのURL等を

御記載ください。）

（連携先に提案できる内容について、詳細を御記載ください。）

民間企業と官公庁、地方自治体の間で行う受発注を

受発注システムCO-NECTを活用して受発注業務のデジタル化、ペーパーレス化、それに伴う業務効率化の推進

（見積書、納品書、請求書といった帳票類の作成やシステム上での送付、受領も可能です）

取引を行う民間企業様にも導入をしていただき、官公庁、地方自治体との受発注業務を全てWeb化する事が可能です。

貴団体が持っているシーズ、強みとしているもの

で、どのような連携が提案できそうか、実際の連

携イメージ等、事業提案の内容が想定できる

ものがあればお答えください。

※取り組みの詳細が分かる既存の資料など

（概念図、チラシ・パンフレット等PRできるも

の）があれば、お送りください。

https://conct.co.jp/
https://conct.co.jp/
https://conct.co.jp/
https://conct.co.jp/
https://conct.co.jp/
https://conct.co.jp/


8 連携をイメージしている団体 《任意》

9 地方公共団体等との連携実績・内容

①

②

③

10 マッチング・連携に対する意向

情報収集・共有及び意見交換等を行いたい 連携に向けての具体的な提案がほしい

11 その他

《任意》

（これまでに、地方公共団体等との間でSDGs及び

地方創生に関連して連携した経験等があれば、その

内容（連携先、連携内容など）又はWEBページ

のURL等を御記載ください。）

（連携を想定している地方公共団体や民間

企業等の規模感や地域・業種等があれば、御

記載ください。）
受発注を行っている官公庁、地方自治体

（何かございましたら、御自由に記載くださ

い。）

《任意》



調査方法：インターネット調査/調査期間2019年9月2日～
4日/調査対象:全国の20代～50代の男女1045名/調査概要:受
発注システム10サービスを対象にしたサイト比較イメー
ジ調査/アンケートモニター提供元:ゼネラルリサーチ

発注書のデータ化や　　　　　　　帳
帳票作成・・・日々の受注業務に　　　
悩まされていませんか？

CO-NECTを使えばPC・スマホでかんたんに注文確認、請求書や出荷伝票の作成も可能です。
発注側は利用料無料で、お取引先様にもかんたんに導入いただけます。

受注データのレポート機能も充実。受注業務に必要な機能をCO-NECTにギュッと詰め込みました。
CO-NECTで受注業務の「ミス」や「お悩み」を減らします。



機能カスタマイズ プロ フリー

¥0
商品登録数　100点/月
受注件数　　100回/月
上記機能制限があります
追加の際には別途費用が発生します

¥9,800～
月額(税別)

受注担当者、又は顧客、取り扱い商品に数量に
ボリュームがある企業向け

¥別途お見積もり

標準機能、オプション機能で
運用が難しい企業向け



調査方法：インターネット調査/調査期間2019年9月2日～
4日/調査対象:全国の20代～50代の男女1045名/調査概要:受
発注システム10サービスを対象にしたサイト比較イメー
ジ調査/アンケートモニター提供元:ゼネラルリサーチ

めんどうで時間がかかる
発注業務に　　　　　　
悩まされていませんか？

スマホやPCから注文内容を入力すると、仕入れ先のFAXまたはメール宛に発注書が自動送信されます。　
誰が何を発注したかの一覧表示ができるので、再発注もラクラク、ミスの削減も可能です。　　　　　　

FAX宛の送信も無料なので、紙代や通信費の削減にもご利用いただけます！



¥
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AGENDA

１：代表略歴/会社概要

２：課題

３：解決策

４：ビジネスモデル

５：実績

６：市場規模

７：受発注市場のKSF

８：競合⽐較

９：マーケティングプラン

10：サービス中⻑期ビジョン

11：収益計画

12：資⾦調達について



１：代表略歴/会社概要



代表略歴／会社概要

CO-NECT株式会社
代表取締役 ⽥⼝雄介
⽴教⼤学卒業後、楽天株式会社に⼊社。
エンジニアとして４年従事した後に、プロデューサに転⾝。
楽天市場の流通拡⼤やビッグデータを活⽤したレコメンド改善に貢献。

株式会社リクルートに転職後、ホットペッパービューティーや
AirレジシリーズのプロダクトのUX改善や、新規事業の⽴ち上げを担当。

2015年に、株式会社ハイドアウトクラブを設⽴。
BAR＆ウイスキーアプリ「HIDEOUT CLUB」をリリース。

2018年の夏にBtoB受発注ツールCO-NECTをリリースし
FAXを中⼼としたアナログな受発注のデジタル化を⽀援。

2020年2⽉に社名を、CO-NECT株式会社に変更。
CO-NECT内で流通した商品数は200万商品を突破。



会社概要



代表略歴／会社概要

社名 ：CO-NECT株式会社
代表取締役：⽥⼝雄介
取締役 ：川崎⽂洋（CTO）
外部株主 ：GMO VenturePartners、ジェネシア・ベンチャーズ、DGベンチャーズ、

ガイアックス、かんしんファンド、オプティマ・ベンチャーズ、荻原国啓、⼩原聖誉
場所 ：東京都品川区東五反⽥2-3-2 タイセイビル2階
事業内容 ：受発注ツール「CO-NECT」

BAR&Whiskyアプリ「HIDEOUT CLUB」

ミッション：「やさしいテクノロジーで、社会をアップデートする」



チーム

CEO 事業推進

マーケ セールス CS

CTO リードエンジニア

エンジニア

B2B／EC／SaaS／受発注のバックグラウンドを持つチーム構成

酒販 飲食

商社
A I ベンチャー

I T ベンチャー

株式会社リクルートの人材領域におい
て営業チーフ・営業企画ＧＭ、リク
ルートメディカルキャリアの経営企画
を担当後、Z e n d e s k導入支援、大手
小売の I Tコンサルティング等に従事

楽天株式会社にて、J a v a ,  P H P ,  
H a d o o p ,  C a s s a n d r a ,  
E l a s t i c s e a r c hなどを用いたサービ
ス開発、楽天市場の改善、ビッグデー
タ分析プラットフォーム開発に従事。

楽天株式会社にて、楽天市場のフロン
トエンド開発、新規事業のプロダクト
マネージャー、メディア事業のエンジ
ニアリーダー、グロースハックエンジ
ニアとして従事。



２：課題



FAXを中心とした

非効率な
受発注

解決する課題



発注する側は、
都度、手書きでFAXを送信している

BtoB受発注の現場（発注）



受注する側は、毎日大量のFAX用紙を
さばく仕事に時間を使っている

BtoB受発注の現場（受注）



受発注の事業者双方が

アナログ業務で

コストを費やしている



受発注のマクロな課題

BtoB-EC
317兆円

アナログ
BtoB
流通総額
790兆円

出典：経済産業省「平成29年度我が国におけるデータ駆動型社会に係る基盤整備（電⼦商取引に関する市場調査）報告書」

国内BtoB取引の

70.4%がアナログ



アナログ取引の内訳

領域 アナログ流通規模 流通アナログ率
建設・不動産業 134.7兆円 89.0%
⾷品製造 19.4兆円 44.4%
繊維・⽇⽤品・化学製造 50.0兆円 59.4%
鉄・⾮鉄⾦属製造 38.5兆円 64.2%
産業関連機器・精密機器製造 31.6兆円 66.9%
電気・情報関連機器製造 31.1兆円 46.5%
輸送⽤機械製造 29.1兆円 36.8%
情報通信 57.8兆円 81.2%
運輸 51.5兆円 84.1%
卸売 271.3兆円 72.3%
⾦融 48.6兆円 79.1%
広告・物品賃貸 26.0兆円 87.2%
合計 790.2兆円

あらゆる領域で、FAXや電話を中⼼としたアナログな取引が⼤量に継続

出典：経済産業省「平成29年度我が国におけるデータ駆動型社会に係る基盤整備（電⼦商取引に関する市場調査）報告書」



CO-NECTのミッション

やさしいテクノロジーで

社会をアップデートする
受発注 シ ス テ ム は 2 0 年 以 上 前 か ら あ っ た に も 関 わ ら ず

い ま だ に 7 0 % 以 上 が ア ナ ロ グ な 手 段 で 受 発 注 を し て い ま す 。
私 た ち は 、 テ ク ノ ロ ジ ー に “ や さ し さ ” を 加 え る こ と で

B t o B 受 発 注 の デ ジ タ ル 化 を 推 進 し て 参 り ま す



アナログなままの理由①

FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい



アナログなままの理由②

ウェブ受発注を用意しても

取引先が使わないと意味がない



アナログなままの理由③

自前で用意しようにもオンプレでの

システム開発はお金がかかる



３：解決策



解決策

C O - N E C Tなら解決



CO-NECTとは -1-

発注クライアント
飲⾷店/⼩売店/会社/⼯場

発注⼀元化で便利 受注管理が楽々

FAX等のアナログな取引を、かんたんにデジタル化に移⾏できるサービス。

受注クライアント
卸/メーカー



CO-NECTとは -1-

発注クライアント
飲⾷店/⼩売店/会社/⼯場

発注⼀元化で便利 受注管理が楽々

FAX等のアナログな取引を、かんたんにデジタル化に移⾏できるサービス。
CO-NECTを利⽤していない取引先にも発注可能な点が、他社にない特徴。

受注クライアント
卸/メーカー

CO-NECTを利⽤していない卸/メーカーにも
FAX/メールで発注書送信と発注⽤電話が可能



CO-NECTとは -2-

建築資材や化学薬品、⾷品、アパレルの

受発注に利⽤されている領域問わない

ホリゾンタル受発注サービス



アナログなままの理由

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい

② 取引先が使わないと意味がない

③ オンプレでのシステム開発はお金がかかる



① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題

[発注側]
⾃分達だけで勝⼿にIT化



発注する側はCO-NECTから、FAX/メール/電話発注も可能なので、

そもそも取引先に⾔う必要もないため、勝⼿にIT化。

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題



CO-NECTからFAX/メール発注すると、取引先に下記の発注書が送付

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題



[受注者]
案内しやすく、使い始めやすく

②取引先が使わないと意味がない問題

取引先はLINE、メール、QRで案内された後、
IDとPWを設定するだけで完了



③オンプレでの構築はお⾦がかかる問題

クラウドにより
導⼊しやすい料⾦体系で

提供



CO-NECTの特徴

直感的なUIで、リテラシーの⾼低にかかわらず利⽤可能
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１：代表略歴/会社概要



代表略歴／会社概要

CO-NECT株式会社
代表取締役 ⽥⼝雄介
⽴教⼤学卒業後、楽天株式会社に⼊社。
エンジニアとして４年従事した後に、プロデューサに転⾝。
楽天市場の流通拡⼤やビッグデータを活⽤したレコメンド改善に貢献。

株式会社リクルートに転職後、ホットペッパービューティーや
AirレジシリーズのプロダクトのUX改善や、新規事業の⽴ち上げを担当。

2015年に、株式会社ハイドアウトクラブを設⽴。
BAR＆ウイスキーアプリ「HIDEOUT CLUB」をリリース。

2018年の夏にBtoB受発注ツールCO-NECTをリリースし
FAXを中⼼としたアナログな受発注のデジタル化を⽀援。

2020年2⽉に社名を、CO-NECT株式会社に変更。
CO-NECT内で流通した商品数は200万商品を突破。



会社概要



代表略歴／会社概要

社名 ：CO-NECT株式会社
代表取締役：⽥⼝雄介
取締役 ：川崎⽂洋（CTO）
外部株主 ：GMO VenturePartners、ジェネシア・ベンチャーズ、DGベンチャーズ、

ガイアックス、かんしんファンド、オプティマ・ベンチャーズ、荻原国啓、⼩原聖誉
場所 ：東京都品川区東五反⽥2-3-2 タイセイビル2階
事業内容 ：受発注ツール「CO-NECT」

BAR&Whiskyアプリ「HIDEOUT CLUB」

ミッション：「やさしいテクノロジーで、社会をアップデートする」



チーム

CEO 事業推進

マーケ セールス CS

CTO リードエンジニア

エンジニア

B2B／EC／SaaS／受発注のバックグラウンドを持つチーム構成

酒販 飲食

商社
A I ベンチャー

I T ベンチャー

株式会社リクルートの人材領域におい
て営業チーフ・営業企画ＧＭ、リク
ルートメディカルキャリアの経営企画
を担当後、Z e n d e s k導入支援、大手
小売の I Tコンサルティング等に従事

楽天株式会社にて、J a v a ,  P H P ,  
H a d o o p ,  C a s s a n d r a ,  
E l a s t i c s e a r c hなどを用いたサービ
ス開発、楽天市場の改善、ビッグデー
タ分析プラットフォーム開発に従事。

楽天株式会社にて、楽天市場のフロン
トエンド開発、新規事業のプロダクト
マネージャー、メディア事業のエンジ
ニアリーダー、グロースハックエンジ
ニアとして従事。



２：課題



FAXを中心とした

非効率な
受発注

解決する課題



発注する側は、
都度、手書きでFAXを送信している

BtoB受発注の現場（発注）



受注する側は、毎日大量のFAX用紙を
さばく仕事に時間を使っている

BtoB受発注の現場（受注）



受発注の事業者双方が

アナログ業務で

コストを費やしている



受発注のマクロな課題

BtoB-EC
317兆円

アナログ
BtoB
流通総額
790兆円

出典：経済産業省「平成29年度我が国におけるデータ駆動型社会に係る基盤整備（電⼦商取引に関する市場調査）報告書」

国内BtoB取引の

70.4%がアナログ



アナログ取引の内訳

領域 アナログ流通規模 流通アナログ率
建設・不動産業 134.7兆円 89.0%
⾷品製造 19.4兆円 44.4%
繊維・⽇⽤品・化学製造 50.0兆円 59.4%
鉄・⾮鉄⾦属製造 38.5兆円 64.2%
産業関連機器・精密機器製造 31.6兆円 66.9%
電気・情報関連機器製造 31.1兆円 46.5%
輸送⽤機械製造 29.1兆円 36.8%
情報通信 57.8兆円 81.2%
運輸 51.5兆円 84.1%
卸売 271.3兆円 72.3%
⾦融 48.6兆円 79.1%
広告・物品賃貸 26.0兆円 87.2%
合計 790.2兆円

あらゆる領域で、FAXや電話を中⼼としたアナログな取引が⼤量に継続

出典：経済産業省「平成29年度我が国におけるデータ駆動型社会に係る基盤整備（電⼦商取引に関する市場調査）報告書」



CO-NECTのミッション

やさしいテクノロジーで

社会をアップデートする
受発注 シ ス テ ム は 2 0 年 以 上 前 か ら あ っ た に も 関 わ ら ず

い ま だ に 7 0 % 以 上 が ア ナ ロ グ な 手 段 で 受 発 注 を し て い ま す 。
私 た ち は 、 テ ク ノ ロ ジ ー に “ や さ し さ ” を 加 え る こ と で

B t o B 受 発 注 の デ ジ タ ル 化 を 推 進 し て 参 り ま す



アナログなままの理由①

FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい



アナログなままの理由②

ウェブ受発注を用意しても

取引先が使わないと意味がない



アナログなままの理由③

自前で用意しようにもオンプレでの

システム開発はお金がかかる



３：解決策



解決策

C O - N E C Tなら解決



CO-NECTとは -1-

発注クライアント
飲⾷店/⼩売店/会社/⼯場

発注⼀元化で便利 受注管理が楽々

FAX等のアナログな取引を、かんたんにデジタル化に移⾏できるサービス。

受注クライアント
卸/メーカー



CO-NECTとは -1-

発注クライアント
飲⾷店/⼩売店/会社/⼯場

発注⼀元化で便利 受注管理が楽々

FAX等のアナログな取引を、かんたんにデジタル化に移⾏できるサービス。
CO-NECTを利⽤していない取引先にも発注可能な点が、他社にない特徴。

受注クライアント
卸/メーカー

CO-NECTを利⽤していない卸/メーカーにも
FAX/メールで発注書送信と発注⽤電話が可能



CO-NECTとは -2-

建築資材や化学薬品、⾷品、アパレルの

受発注に利⽤されている領域問わない

ホリゾンタル受発注サービス



アナログなままの理由

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい

② 取引先が使わないと意味がない

③ オンプレでのシステム開発はお金がかかる



① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題

[発注側]
⾃分達だけで勝⼿にIT化



発注する側はCO-NECTから、FAX/メール/電話発注も可能なので、

そもそも取引先に⾔う必要もないため、勝⼿にIT化。

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題



CO-NECTからFAX/メール発注すると、取引先に下記の発注書が送付

① FAXをやめたくても、取引先にお願いしづらい問題



[受注者]
案内しやすく、使い始めやすく

②取引先が使わないと意味がない問題

取引先はLINE、メール、QRで案内された後、
IDとPWを設定するだけで完了



③オンプレでの構築はお⾦がかかる問題

クラウドにより
導⼊しやすい料⾦体系で

提供



CO-NECTの特徴

直感的なUIで、リテラシーの⾼低にかかわらず利⽤可能




